
Ważne informacje dla klientów zainteresowanych zakupem

sprzętu:

============================================

1. W przypadku leasingu:

1. Klient zamawia sprzęt.

2. Polmax wystawia fakturę pro forma

3. Klient wpłaca zadatek w wysokości 20%.

4. Leasingodawca wystawia zamówienie.

5. Uzgadniamy termin szkolenia.

6. Polmax wystawia fakturę VAT.

7. Leasingodawca wykonuje przelew należności za sprzęt i wystawia upoważnienie do

wydania sprzętu klientowi.

8. Polmax wydaje sprzęt klientowi.

Prosimy o akceptację tej procedury przez leasingodawcę w celu uniknięcia problemów

i opóźnień przy realizacji zamówienia.

Zawarcie umowy z Kredyt Lease może być bardzo trudne, jeżeli nie niemożliwe.

Polecamy współpracujące z nami towarzystwa leasingowe.

W przypadku zakupu za środki własne klienta:

1. Klient zamawia sprzęt.

2. Polmax wystawia fakturę pro forma.

3. Klient wpłaca zadatek w wysokości 20%.

4. Uzgadniamy termin szkolenia.

5. Polmax wystawia fakturę VAT.

6. Klient wpłaca pozostałą należność za sprzęt.

7. Polmax wydaje sprzęt klientowi.

2. Szkolenia.

Szkolenia  (tam  gdzie  są  przewidziane),  są  wykonywane  wyłącznie  w  naszym  gabinecie

szkoleniowo-demonstracyjnym  w Częstochowie.  Przepraszamy,  ale  od  tej  reguły  nie  ma

wyjątków!

W  przypadku  aparatów  LPG  (Endermologie)  szkolenie  jest  prowadzone  dla  dwóch,

maksimum trzech osób i trwa: 

dla  aparatów  Cellu  M6  KMi,  KM2i,  Integral  i  Endermolab  -  2  dni  plus  1  dzień

sprawdzający po upływie 2 - 3 tygodni;

dla aparatów Lipo M6 oraz Lift M6 - 1 dzień plus 1 dzień sprawdzający po upływie 2 - 3

tygodni.

Imienny dyplom ukończenia szkolenia wydawany jest jego uczestnikom po odbyciu pełnego

cyklu szkoleniowego i pozytywnym zaliczeniu sprawdzianu teoretycznego i praktycznego.

Każde następne szkolenie jest odpłatne.

Na  14  dni  przed  wstępnie  uzgodnioną  datą  szkolenia  muszą  być  załatwione  sprawy

finansowe, czyli co najmniej musi być wpłacony przez klienta zadatek.



3. Korzystanie ze znaków towarowych producenta:

W  niektórych  przypadkach,  jak  np.  w  przypadku  firmy  LPG  Systems® z  Francji  (m.in.

endermologia®)  proponujemy  klientowi  zawarcie  nieodpłatnej  umowy  sublicencyjnej,

umożliwiającej korzystanie z zastrzeżonych znaków towarowych producenta.

4. Części eksploatacyjne.

W  większości  urządzeń  należy  wymieniać  co  określony  czas  części  eksploatacyjne  (np.

filtry), a także pewne zużywające się części jak np. głowice. Na życzenie klienta dostarczamy

dokładne informacje na ten temat. Zalecamy prowadzenie książki serwisowej urządzeń, gdzie

należy odnotowywać wszelkie czynności wykonywane przy urządzeniu.

Gwarancja na dostarczane przez nas części zamienne obejmuje okres 6 miesięcy, oczywiście

nie dotyczy przypadków normalnego, eksploatacyjnego zużycia.

5. Dostarczenie sprzętu.

Cięższy sprzęt dostarczany jest przez nas do siedziby klienta i wwożony do pomieszczenia,

gdzie ma się znajdować, tzw. wózkiem paletowym. W przypadku jeżeli nie ma możliwości

dojazdu do lokalu, bądź występują jakiekolwiek bariery architektoniczne np. krawężniki czy

schody, uniemożliwiające dojazd wózkiem, przeniesienie i wniesienie sprzętu od samochodu

do miejsca instalacji organizowane jest przez klienta, na jego koszt i ryzyko. Prosimy wziąć

pod uwagę, że sprzęt może mieć duże gabaryty i masę, np. Cellu M6 KMi - 140 kg, Ami

Aqua - 400 kg. 

6. Dane gabinetu na stronie www.polmax.eu

Podstawowe informacje jak: nazwa, adres i telefon gabinetu umieszczamy na naszej stronie

www.polmax.eu po otrzymaniu pisemnych danych o gabinecie.  

Warunkiem  zamieszczenia  na  naszych  stronach  www.polmax.eu  i  www.endermologia-

gabinety.pl  adresu strony internetowej  gabinetu jest  zamieszczenie na Państwa stronach o

Endermologii®, krótkiej informacji z linkiem do naszej strony www. Działania takie mają na

celu lepsze pozycjonowanie Państwa i naszych stron www w internecie.

Proponujemy: 

1.  "Współpracujemy z www.polmax.eu"

2.  "Dystrybutor Endermologie® w Polsce. www.polmax.eu"

7. Kwoty wpłacane przez klientów

Wszelkie  kwoty  wpłacane  przez  klientów są  zadatkiem w rozumieniu  art.  394  Kodeksu

Cywilnego  i  w  przypadku  niedojścia  do  skutku  umowy  sprzedaży  w  ogóle,  bądź  w

uzgodnionym terminie z winy klienta, ulegają przepadkowi na rzecz sprzedającego.


